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¢QUIENES SOMOS?

Somos una consultora experta en CREACION y DESARROLLO
de FUERZAS de VENTA y CANALES de DISTRIBUCION.

Todos nuestros consultores tienen formacién superior y amplia
experiencia en Marketingy Ventas, Direccion de Comerciales y Gestion
de Canales de Distribucién. Trabajamos a nivel Nacional e Internacional
y estamos presentes en 3 delegaciones y 5 oficinas comerciales.

¢QUE CONSEGUIMOS?

..QUE NUESTROS CLIENTES VENDAN MAS y MEJOR....

.... y de esta forma CUMPLAN sus OBJETIVOS COMERCIALES
y de RENTABLIDAD en su CUENTA de RESULTADOS.

RESULTADO FINAL en NUESTROS CLIENTES. Incremento medio
entre un 10% y 30% en VENTAS y mejora de entre un 5%y
un 10% en MARGENES COMERCIALES.

¢COMO LO HACEMOS?

AREA MEJORA de PERSONAS.

Servicios de Evaluacidn, Seleccién y Formacién de perfiles
Comerciales y de Direccion de Ventas.

AREA MEJORA de PROCESOS.

Servicios de Consultoria y Asesoria en Creacion y Mejora
de Canales de Venta y Planes de Accion Comercial.

Expertos en transformar INNOVACION en Beneficios para
la empresa (lanzamiento de nuevas lineas de negocio) y en
E-SALES, es decir, en la aplicacién de la Tecnologia y los
recursos de Internet al incremento de ventas.

SOMOS EXPERTOS

e En todo tipo DE VENTA
Por impulso / Asesora / Consultiva (compleja)

¢ De todo tipo DE PRODUCTOS, SERVICIOS y SOLUCIONES
Commodities / Industriales / Tecnoldgicos / Cientificos

¢ En todo tipo de SEGMENTOS OBJETIVOS

Empresas, Grandes Cuentas y Pymes / Sector Publico /
Importacidén-Exportacién / Particulares- Residencial /
Auténomos

¢ Con todo tipo de CANALES de VENTA

Venta propia / Distribucion (Comisionistas Puntos de Venta,
Grandes Superficies, Franquicias, ECI, Cadenas, etc)

SCO - SISTEMA de CUMPLIMIENTO
de OBJETIVOS

Todos nuestros servicios siguen una METODOLOGIA PROPIA
llamada Sistema de Cumplimiento de Objetivos (SCO) que consiste
en orientar nuestros PROCESOS al CUMPLIMIENTO de los mismos
en nuestros CLIENTES.

Esto se materializa en realizar una SELECCION GARANTIZADA en
RESULTADOS, una FORMACION para MEJORAR el CUMPLIMIENTO
y una ASESORIA que ataca de forma directa las ACTIVIDADES a
desarrollar para CERRAR OPERACIONES comerciales.
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CONSULTORIA y ASESORIA

Fuerza Comercial es asesoria especializada en incrementar
los ingresos de sus clientes, a través de:
ANALISIS de elementos clave:

e Estrategia, Tactica y Operativa Comercial

* Mercados y Clientes

® Productos y Servicios

¢ Equipo de Ventas y Canales de Distribucién

¢ Técnicas de Ventas y Metodologia de Trabajo

DIAGNOSTICO y recomendaciones.

¢ Mejora de Propuesta Comercial. Misidn, Visidon y Ventajas
competitivas.

* Mejora de Procesos de Direccién Comercial. Planificacién,
Organizacion, Gestion (Captacion, Capacitacion, Direccion,
Retencién y Desarrollo de comerciales) Analisis y Control.

* Mejora de Procesos de Venta. Cualificacion, Concertacion,
Negociacion, Cierre, Seguimiento y Rentabilizacién de clientes.

e Mejora de Personas y Equipos. Evaluacidn, Seleccién y
Formacién.

IMPLANTACION PLANES de MEJORA:
e Planes de Accién y Mejora Comercial
¢ Direccion Comercial Temporal - “Interim Management”
e Evaluacidn, gestion y mejora del Equipo Comercial
e Lanzamiento de Nuevos productos y Servicios
¢ Creacion y gestién de Canales de Venta
¢ Transformacion de Innovacién en Propuestas de Valor Comercial
e Etc.

LOGROS en nuestros CLIENTES

* DIRECCION COMERCIAL EFICAZ.
Equipos de ALTO RENDIMIENTO COMERCIAL integrados
por comerciales de ALTA IMPLICACION.

e INCREMENTO de PRODUCTIVIDAD en VENTAS.

Mas actividad COMERCIAL y mejor orientada, luego mas
ventas y mayor RENTABILIDAD.

» MEJORA de EFICIENCIA en CAPTACION de CLIENTES.

Con menos impactos mas clientes por mejora en
PROSPECCION y venta de SOLUCIONES.

* MEJORA de EFICACIA en GESTION de CARTERAS.

Con los mismos clientes, mas ventas por mejora en
NEGOCIACION y venta CRUZADA
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FORMACION y ENTRENAMIENTO

Desde Fuerza Comercial facilitamos los comerciales con la
mejor formacidn y entrenamos comercialmente a los que ya
tienen las empresas, con el objetivo de incrementar sus
resultados. Nuestro objetivo es mejorar sus VENTAS y potenciar
la motivacién y rendimiento de sus empleados mediante una
formacion especifica ajustada a sus necesidades e impartida
por expertos comerciales.

TIPOS DE FORMACION

¢ A MEDIDA con sistemas Blended, Coaching Comercial y
Shadowing en puntos de Venta.

» ESTANDAR para perfiles de Direccién de ventas, venta
a empresas, venta en punto de venta y Televenta.

e ESCUELAS de NEGOCIO. Direccién Comercial y Ventas.

TIPOS DE ENTRENAMIENTO (On Job Training)
* DIRECCION de VENTAS y PUNTOS de VENTA
¢ VENTA A EMPRESAS
e VENTAS en PUNTO de VENTA

Nuestra formacién es BONIFICABLE por la fundacién Tripartita
y otros organismos, por lo que la inversidn para su empresa
puede ser minima.




EVALUACION y SELECCION

Evaluacion Comercial (Sales Assessment) tanto de actitudes
como de capacidades comerciales y de Direccidn (aptitudes)
para identificar areas de mejora y potenciales directivos en
equipos comerciales y personal técnico de apoyo.

En seleccién (Recruitment) mdas de 300 fuentes de
reclutamiento activas y proceso de 6 FASES de FILTRADO y
CONSOLIDACION realizado por 2 consultores expertos de
forma que podamos GARANTIZAR los resultados con
candidatos de alta competencia e implicacion.

ACCESO a los MEJORES
PROFESIONAI:ES por
IMPLANTACION en WEB 2.0

Plataforma en web con una de las redes de Comerciales mas
grande de Espafia.

Presencia en las redes sociales de mayor difusién. Siguenos
en www.facebook.es

En Linkedin gestion del Grupo Direccion Comercial y Ventas.

iijUnete!!!

PERFILES QUE TRABAJAMOS

e Direccién Comercial y Ventas

* Jefes de Venta, de Distribucion y Product Managers
* Responsables de Puntos de Venta

* Responsables de Marketing Comerecial

e Comerciales de Grandes Cuentas: Sectores Privado,
Exportacion y Publico

e Comerciales de Venta a Pymes (Captadores y Fidelizadores):
Genéricos, cientificos, técnicos y tecnoldgicos

e Comerciales de Punto de Venta
e Comerciales de Venta Telefdnica
 Soportes Comerciales

HAGAMOS NEGOCIO JUNTOS

PROGRAMA PARTNER

Estamos muy interesados en colaborar con otras empresas
en el intercambio de clientes y referencias para que juntos
podamos mejorar nuestros negocios y resultados de venta.

CANAL FRANQUICIADOS

Si usted es un experto en Ventas y en Direccion de Comerciales
y quiere tener un negocio altamente rentable basado en su
valor como profesional, no dude en ponerse en contacto con
nosotros y asegure su FUTURO siendo su propio jefe y gestor
de su negocio.
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éPOR QUE LAS EMPRESAS ELIGEN FUERZA COMERCIAL?
e

retorno de su inversion.

Conocemos a fondo todo tipo de canales de venta y
distribucion, todos los sectores empresariales y nuestras
soluciones son a la medida del cliente.

1 CONSULTORIA y ASESORIA EFICAZ en términos de

Los comerciales que SELECCIONAMOS 'y FORMAMOS
2 VENDEN MAS.

Nuestros candidatos estan orientados a objetivos, siendo
muy operativos, constantes y leales. Gestionamos el
rendimiento de los mismos a través de nuestro sistema
de cumplimiento de objetivos. Cada encargo de consultoria,
formacidon o seleccidn esta cubierto por 2 expertos
consultores comerciales altamente experimentados en
reclutamiento, asesoria empresarial y training.

HONORARIOS AJUSTADOS.

Nuestra estructura es “ligera” y totalmente operativa.
Si no contrata al candidato no nos paga y garantizamos
su reposicion si no pasa el periodo de prueba.

SOMOS

Confian en nosotros...
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cualquier Area. Alta eficiencia en reclutamiento ya que
contamos con la colaboracidon de mas de 300 fuentes
Nacionales y mas de 70 Provinciales, ademas de nuestra
propia web donde estamos creando la mayor
comunidad comercial.

4 PodemosICUBRIR una POSICION en 2 meses en

FORMACION orientada al NEGOCIO. Elaborada e
impartida por profesionales expertos en cada perfil y
con amplia experiencia en cumplimiento de objetivos.

Le permitimos dar la MEJOR IMAGEN de EMPRESA...
...a sus candidatos y empleados con nuestros consultores
altamente especializados e instalaciones de alta calidad,
comodidad y facil accesibilidad.
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SELECCION - FORMACION - ASESORIA

Madrid - Barcelona - Valencia - Sevilla - Bilbao
www.fuerzacomercial.es ‘ 902 51 74 47 ‘ infoldfuerzacomercial.es



